UFICINA DE PITCH
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Sou a . Amo compartilhar conhecimento

e aprender novos assuntos. Head de Customer Success
(Frenet/SP), Engenheira de Alimentos (UFS) e Mestre
em Propriedade Intelectual (UFS)
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O que é Pitch?

Tipos de pitch

Roteiro base

Dicas de apresentacao
Exemplos

Pratica
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o ANTES DE COMECAR ..
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Vamos nos conhecer um pouco =







0 Que t
PITCH]

Apresentacao com
objetivo de despertar o

laieslg=sss da outra parte
pelo seu negdcio ou projeto,
assim, deve conter apenas \

as informacoes [EeEEleElls =
diferenciadas}




PITCH £ APENAS PARA
NEGOCLOS

N3o, mas € muito
utilizado por startups
para captar recursos.
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Apresentar o

Descrever o seu negdcio entre 30
negodcio e chamara segundos e um
atencao de minuto.

possiveis parceiros
utilizando apenas
uma sentenca.

Apresentacao com
uso de recursos
visuais para
enriquecer a
apresentacao e
aumentar o
engajamento da
audiéncia.
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ONE-SENTENCE PITCH

)

* “My company, GradeZone Points, is developing an online
and mobile platform to help socially-conscious

businesses reward high school students for good grades
and good attendance with deals and local programs that
inspire a community-wide concern for education.” )
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Apresentar o

Descrever o seu negdcio entre 30
negodcio e chamara segundos e um
atencao de minuto.

possiveis parceiros
utilizando apenas
uma sentenca.

Apresentacao com
uso de recursos
visuais para
enriquecer a
apresentacao e
aumentar o
engajamento da
audiéncia.
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PLTCH



http://www.youtube.com/watch?v=3aXIMNZJ2xQ
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Apresentar o

Descrever o seu negdcio entre 30
negodcio e chamara segundos e um
atencao de minuto.

possiveis parceiros
utilizando apenas
uma sentenca.

Apresentacao com
uso de recursos
visuais para
enriquecer a
apresentacao e
aumentar o
engajamento da
audiéncia.




PITCH DECK
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xBreakfast

Book rooms with locals, rather than hotels.



https://abstartups.com.br/10-pitch-decks-lendarios-para-voce-se-inspirar/

Bord erd rAricL
COMO ELABORAR UM PLTCH ?






http://www.youtube.com/watch?v=cM2BTr5-w-I
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X Indigue a oportunidade, a necessidade que existe no
mercado.
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AGORA PENSE EM SEU PROJETO. .

£ QUALE 0 PROBLEMA QUE MINM
 pESQUISA RESOLYE |
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X De quem é o problema que estou resolvendo ?
X Qual o mercado que vou atuar ?
X Quais as caracteristicas do meu publico ?
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AGORA PENSE EM SEU PROTETO. .

¥ QUMPAS

JEM VAT UTILLZAR A SOLUCRO !

EM ESTOU FAZENDO 1550 1

https://www.menti.com/

PELO PROBLEMA QUE MEU PROJETO
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X Agora e a hora de falar como vocé resolvera o
problema do seu publico. Descreva a sua solucao de
forma sucinta.
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£ QUALEAS

NO MEL

AGORA PENSE EM SEU PROTETO. ..
(Ao QU FSTOU DESENVOLVENDO

0L

PROTETO T QUALS 0S

ESPERADOS!

https://www.menti.com/
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Apresente as suas vantagens competitivas perante o
mercado de atuacao.

Como vocé se destaca 77 *

Analise os concorrentes e entenda como a sua solucao
pode ser a melhor solucao para o publico.
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AGORA PENSE EM SEU PROTETO. ..

)

QUEM SAD MEUS CONCORRENTES 7 QUAIS 0
MEUS DIFERENCIALS FRENTE AD MERCADO !
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X Para finalizar explique o que vocé pretende adquirir
com o pitch.
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AGORA PENSE EM SEU PROTETO. .
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0 QUE ESTOU BUSCANDO PARA MEU PROJETO |
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QUTROS TOPICOS

Modelo de negodcio

Dados financeiros
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' AGORA VOCE JATEM UM

ROTEIRO PARA 0 SEU PITCH!!

Vamos para mais algumas dicas ...
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Ferramenta:
Google slides
Canva

Prezi -
Power Point

Dados / Graficos *
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Um slide para cada
topico
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Seja claro
objetivo

Atencao com a
postura
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Seja
didatico.
Atencao
com a
entonacao
da voz!
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Prepare-se para as perguntas
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http://www.youtube.com/watch?v=8j5mqV_lf0s







UBRIGADA!!




